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1. Forord

Den har guiden riktar sig speciellt till den som odlar
spannmal och oljevaxter. Syftet med guiden ar att ge
lasaren mera information om de kontrakt som allmant
anvéands inom spannmalsmarknaden och spannmals-
handeln. | guiden gar vi ocksa igenom de faktorer som
paverkar spannmalsmarknaden generellt, och de
verktyg som finns for att minska riskerna vid handeln.

Varldens spannmalsproduktion och -konsumtion har de
senaste aren okat fran ar till ar, aven om det ocksa
forekommit svackor. Pa marknaden féljer man noga
med férhallandet mellan produktion och konsumtion
samt lagervolymernas utveckling. | guiden gar vi bland
annat med hjalp av prognoser fér spannmalsbalansen
igenom hur dessa faktorer paverkar prisutvecklingen.
Samtidigt granskar vi ocksa de faktorer som paverkars-
pannmalspriset pa kortare och langre sikt. Det som
sker pa varldsmarknaden for spannmal och oljevaxter
paverkar prisutvecklingen ocksa i Finland. Darfor ar det
viktigt att félja med vad som hénder pa den internatio-
nella spannmalsmarknaden.

Ett syfte med guiden ar att ge lasaren verktyg for att
identifiera de risker som variationerna i produktionen
och p& marknaden férorsakar, och for att férbereda sig
fér och bemastra riskerna. Till exempel kops ju produk-
tionsinsatserna i god tid fore sddden, medan du &nnu
inte vet vilket marknadspriset efter skordeperioden

kommer att vara. Den risk som har att géra med prisfo-
randringarna pa spannmal kan vi minska genom att
t.ex. fixera en del av skdrdens pris redan fore skérden.
For att kunna valja ratt riskhanteringsinstrument for
den egna garden bor vi kdnna till produktionskostna-
derna och gardens risktalighet.

Kontraktsproduktion innebar ett partnerskap mellan
odlaren och spannmalsképaren. Metoden kan
anvandas for att styra spannmalskedjans verksamhet i
en mer kund- och marknadsorienterad riktning. De
risker som ar forbundna med skérdens mangd och kva-
litet kan ju inte elimineras med hjalp av ett kontrakt,
daremot kan ett kontrakt innehalla verktyg som kan
anvandas for att bemastra riskerna genom hela forad-
lingskedjan. Det kan inte nog betonas att ett kontrakt
alltid ar bindande, minst lika viktigt ar det att kanna till
kontraktets innehdll innan man skriver under. Arets
guide ar en reviderad version av publikationen "Guide
om spannmalshandel och kontraktsodling”, som gavs
ut 2008 och reviderades ar 2012. Den har producerats
av Spannmalsbranschens samarbetsgrupp (VYR) och i
synnerhet av gruppens foretradare for spannmals- och
oljevaxtodlingen, radgivning samt industrin och
spannmalshandeln. Kapitlet om bérshandel och prissa-
kring med hjalp av futurer har skrivits med hjalp av
experter inom banksektorn, Nordea och OP-Pohjola,
som bidragit med sin praktiska erfarenhet.






2. Spannmals- och oljevaxtpriset
paverkas av utbud och

efterfragan

De senaste aren har vi upplevt stora prisfluktuationer
pd spannmals- och oljevéxtmarknaden. Det har gjort
det annu viktigare an férut att félja med marknads-
laget, kdparnas (handelns, industrins) prisnoteringar
och futurpriserna pa bérserna. Férandringar pa varlds-
marknaden avspeglas ocksa i priserna pa hemmamark-
naden. Prisuppgifter om spannmal och oljevaxter i hem-
landet sammanstalls varje vecka pa exempelvis
Spannmalsbranschens samarbetsgrupps webbplats
(www.vyr.fi). | Finland uppges spannmalspriset oftast
som levererat i mottagarens lager. | sa fall anordnas
och betalas frakten av saljaren eller odlaren. Gardspris
kallas det nar kdparen anordnar och betalar frakten.
Idag képer manga kopare ocksd spannmal till
gardspris, sarskilt i sddana fall nér képaren kan ordna
frakten till ett konkurrenskraftigt pris eller nar man inte
kanner till spannmalens slutliga destinationsort.

P& webbplatsen publiceras ocksa aktuella éversikter
éver handelserna pa den inhemska och de internatio-
nella spannmalsmarknaderna. Dessutom utger VYR
nyhetsbrevet Viljaviesti. Andra uppgiftskallor ar bl.a.
lantbrukstidningar, handelns, industrins och forskning-
sanstalternas marknadsoversikter och Naturresurscent-

Den faktor som paverkar marknadspriset pa spannmal
och oljevaxter mest bade i Finland och i varlden
dverlag, ar den rddande situationen gallande utbud och
efterfrdgan, dvs. hur man med produktionen under
marknadsaret och lager som overforts fran féregaende
marknadsar kan tillfredsstalla efterfragan tills dess att
foljande ars skord kommer ut pd marknaden. P& mark-
naden foljer man noga med férhallandet mellan arets
slutlager och den arliga konsumtionen (stocks to use
ratio). Om relationstalet sjunker fér 1agt finns det ofta
ett prishdjningstryck pd marknaden. Om relationstalet
stiger &r prisutvecklingen daremot ofta nedgaende.

Faktorer som inverkar pa utbudet ar de arliga odlingsa-
realerna, skordeprognoserna, lagersituationen, vadret
under vaxtperioden och skdrdens kvalitet. Om skdrden
i de viktigaste produktionsomradena fér spannmal miss-
lyckas eller lyckas 6ver forvantan, paverkar detta mark-
nadsprisernas utveckling. Sarskilt viktiga for den inter-
nationella marknaden ar de viktigaste exportlandernas
produktionsvolymer. De tio stérsta spannmalsexporto-
rerna ar Forenta Staterna, Argentina, Ukraina, Ryss-
land, EU, Brasilien, Canada, Australien, Kazakstan och
Turkiet. De stdrsta nettoimportérerna ar EU, Japan,
Mexiko, Egypten, Kina, Saudiarabien, Vietnam, Syd-
korea, Iran och Algeriet.
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Figur 1. De stérsta producenterna av spannmal och produktionen skérdeperioderna 2016/17-2018/19¢. (Kalla: IGC

10/2018)



Vetet har stor betydelse inom den internationella spannmalshandeln, och vetets prisutveckling paverkar prisut-
vecklingen ocksd for andra sadesslag. Det andra spannmalsslaget som man allméant féljer med pa den internationella
marknaden ar majs. Soja ar den viktigaste oljevaxten, och ocksa det som det handlas med mest. Inom foderproduk-
tionen paverkas efterfragan av forhallandet mellan de olika spannmalsslagens pris.
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Figur 2. Produktionen av spannmal och oljevéxter i varlden skérdeperioden 2018/19e (milj. tn). De stérsta jord-
bruksgrédorna ar majs, vete och ris. (Kalla: IGC 10/2018)
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Figur 3. Produktionen av oljevaxter i varlden skérdeperioden 2018/19e (milj. tn). De stdrsta oljevaxterna ar soja.
(Kalla: IGC 10/2018)

Finlands hela produktion utgor bara ett par promille av den globala spannmalsproduktionen, och dess inverkan pa
varldsmarknadspriserna ar obefintlig. Prisnivan i Finland paverkas darfér kraftigt av den internationella spannmals-
marknaden, sérskilt av marknaden i EU och i synnerhet av prisutvecklingen i Ostersjé-omradet, samt av balansen
mellan produktion och konsumtion i Finland.
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Figur 4. EU:s storsta spannmalsproducentlander och deras spannmalsproduktion skérdearen 2016/17-2018/19e.
(Kalla: 1IGC 10/2018)

Handelsvolymerna och priset pa spannmal varierar enligt utbud och efterfrdgan. Den radande prisnivan pa mark-
naden styrs av balansen mellan utbud och efterfragan. Fér att spannmalsmarknaden ska fungera friktionsfritt ar det
viktigt att informationen om mangder och kvalitetskrav for olika spannmalsslag l6per effektivt inom spannmals-
kedjan.

Efterfrdgan och dess variationer paverkas av gardarnas och industrins anvandning av spannmal, inképstidpunkterna,
inképens storlek och deras riktning. Pa den internationella marknaden ar importen koncentrerad till vissa lander.
Deras inkdpsverksamhet har stor betydelse for marknadssituationen. Finland ar en del av EU:s gemensamma
marknad. EU &r en stor akt6r pa den globala spannmalsmarknaden.

Fo6r att spannmalsmarknaden ska fungera ar det viktigt att det finns ett jamnt, eller i vart fall férutsagbart utbud.
Vikten av ett jamnt utbud accentueras de ar nar den inhemska produktionen inte motsvarar konsumtionen. Ett jamnt
utbud sékerstaller att spannmal inte importeras "i onddan”. | Finland &r utbudet i allmanhet stérst under tréskningssa-
songen, efter arsskiftet och igen fére varsadden. Utbudstopparna har 4nda planat ut och sarskilt har utbudet under
skérdetiden minskat jamfért med tidigare ar.



2.1 Spannmalsbalanser och -

prognoser

Ett bra instrument for att félja med marknadssitua-
tionen &r spannmalsbalansen, som visar utbudet (pro-
duktion och import) av olika spannmalsslag,
efterfrdgan (konsumtion och export) och lagren for
varje marknadsar. Balansen mellan utbud och
efterfrdgan och férandringar i balansen avspeglas i
priset. Darfor ger balanserna vardefull information for
spannmalsmarknadens aktérer. Om till exempel den
férvantade produktionen okar for varje prognos medan
konsumtionen uppskattas forbli oférandrad ar det inte
troligt att priserna stiger.

Den inhemska spannmalsbalansen har brukat vara
positiv utom for rag. Med andra ord har utbudet av
spannmal varit storre &n efterfrdgan. Det har dndd
féorekommit arlig variation. Till exempel minskade
spannmalsskdérden ar 2018 av torka. | frdga om olje-
vaxter har Finland av tradition haft ett underskott, nar
den inhemska produktionen inte har rackt for att mots-
vara efterfragan.

Spannmalsbalanser utarbetas av saval myndigheter
som av privata foretag och intresseorganisationer som
féljer med marknaden. Balanserna utarbetas vanligen
for ett skordedr/marknadsar. Skérdedret pa det norra
halvklotet bdérjar i borjan av juli och slutar i slutet av
juni foljande ar. Tidpunkten har faststallts enligt den tid-
punkt da skérden vanligen inleds pad vart norra

halvklot, d& den nya skorden bérjar komma ut péd mark-
naden. Hos 0ss avses med skérdedr perioden mellan
den 1 juli och den 30 juni.

En av de mest varderade balanserna ar det Internatio-
nella spannmalsradets, ICG:s spannmalsbalans-
prognos, som uppdateras en gang i manaden
(www.igc.int). ICG borjar géra upp skérdearets
spannmalsbalansprognos redan i mars, dvs. i praktiken
innan skérdedret bérjar. Balansen uppdateras en gang
i manaden med beaktande av utvecklingsprognoserna
for efterfragan, lageruppgifter, sadda arealer samt skér-
deutsikter. Skordearets sista balansprognos utges i
mars féljande ar, da ocksa skorden pd sédra halvkloten
(t.ex. Australien) har bargats.

| Finland uppgérs den officiella spannmalsbalansen av
Naturresurscentralen Luke. Marknadsarets slutliga
spannmalsbalans utges féljande september nar mark-
nadsaret ar slut. Luke och VYR utarbetar tillsammans
en uppskattning 6ver spannmalsbalansen for det
padgdende marknadsaret. Den uppdateras fyra ganger
under skérdedret. EU:s spannmalsbalans uppgérs av
bl.a. Europeiska kommissionen (DG Agri), men ocksa
av industrins (Coceral) och producenternas
(Copa/Cocega) intresseorganisationer. Balanser for
hela varlden produceras regelbundet ocksa av Forenta
staternas jordbruksministerium (USDA) och FN:s livsme-
dels- och jordbruksorganisation (FAO).



2.2 Skordearskalendern stoder
uppfoljningen av marknaden

Det hander hela tiden saker i varlden, s& spannmals-
och oljevaxtmarknaden behdéver standigt féljas med.
Skérdeperioden framskrider i olika rytm pa jordens tva

det I6nar sig att folja med.

halvklot. Till hjalp for att folja upp marknaden har man
sammanstallt en kalender som &skadliggér vad som for
tillfallet hander pa olika hall i vérlden, och vilka grédor

Tammi |

HEmi | wmaaus | Hubem | Touko |

KESA |

HEINA

MARRAS | JouLu

VEHNA

Argentiina
Australia
Ranska
Vendjd, kevat
Vendjd, syys
Kanada

USA, kevdt
USA, syksy
Intia

| kylvd

kylvg |

puinti
puinti

kylvd |

kylvd

OHRA

Australia
Ranska
Kanada

puinti

Australia
Kanada

puinti

puinti

MAISSI

Argentiina
Brasilia
USA

Kiina

puinti

SOUA

Argentiina
Brasilia
Paraguay
USA

Kiina

| kylvd

Kyl

kylwd

RAP3I

Australia
Ranska
Kanada

puinti

| puinti

kylve |

TAMMI |

HELMI | maaus | Hulm

Touko | kesd |

HENA |

ELO

| Loka

| marras | Jourw

Figur 5. Skordedrskalendern stéder uppféljningen av marknaden. (Kélla: Avena Nordic Grain och USDA)



2.3 Andra faktorer som paverkar

marknaden

Under marknadsaret

P& kort sikt paverkas marknadssituationen, forutom av
utbud och efterfrdgan, av de allmanna forvantningarna
pa prisutvecklingen, huvudvalutornas inbérdes kursfo-
randringar, handelspolitiken och det allmanna politiska
laget i de stora export- och importlanderna. Tullar och
exportrestriktioner och fraktprisernas utveckling
paverkar handeln direkt. Ocksa situationen pa de
évriga rdvarumarknaderna (olja, gas, mineraler osv.)
avspeglas indirekt pd den internationella spannmals-
och oljevaxtsektorn.

Ett sardrag for den finlandska marknaden &r vart nord-
liga ldge i forhallande till de EU-Iander som har direkt
hamn- eller flodtrafikforbindelse till Atlantens, Medelha-
vets eller Svartahavsomradets handelsleder. | prak-
tiken ar det de stora spannmals- och oljevéxtproducen-
terna i EU (Frankrike, Ryssland, Storbritannien, Polen,
Rumanien och Ungern) som avgér den allmanna pris-
nivan pa marknaden. Finland &r en férhallandevis stor
havreproducent, och var havreskérd och vart hav-
reutbud har internationell betydelse. Nar man expor-
terar spannmal fran Finland maste prissattningen ske
med beaktande av fraktkostnaden till mottagarlandet.
R andra sidan &r vart geografiska lage ett "naturligt
gransskydd”. Vid import av spannmal eller oljevaxter
till Finland ska fraktkostnader och andra hanterings-
kostnader inkluderas i priset, jamfért med mark-
nadspriset i de sédra delarna av Ostersjsomradet eller
Centraleuropa.

Marknadsprisernas utveckling paverkas indirekt av
spannmals- och oljevéaxtfuturerna, som ar féremal fér
handel pd méanga bérser vérlden éver. De derivat det
ar fraga om éar bl.a. futuravtal, optioner och sprea-
davtal. | derivathandeln deltar férutom spannmalssal-

jarna och kdparna, som anvander borsen som prissa-
kringsinstrument, ocksd placerare, som inte deltar i
den fysiska spannmalshandeln. Olika typer av place-
rare ar viktiga med tanke pd bérsens funktion,
eftersom de skapar méjligheter for likviditet pa borsen,
vilket innebér att antalet kontrakt &r sa stort, att han-
deln l6per i alla marknadssituationer.

Futurprisernas utveckling paverkas av information i
realtid om handelserna pa den internationella mark-
naden. Derivatmarknaden analyseras pa basis av mark-
nadsinformation och tekniska analyser. Vid képuppdrag
for futurer och optioner pa bérsen finns i bakgrunden
ofta elektroniskt férhandsinstallda képuppdrag som
baserar sig pa vissa nivaer av teknisk analys. Som
exempel pa tekniskt pris (nivd) kan ndmnas stédniva
(support) och motstadndsniva (resistance). Futurernas
prisvariation (volatilitet) kan vara stor, priserna kan
svanga haftigt inom bara nagon dagar eller timmar.
Futurpriserna for spannmal och oljevéxter &r offentliga
for alla, och de avspeglar marknadens uppfattning om
de kommande manaderna eller arets prisniva samt pri-
strenderna.

Pa langre sikt

Av de faktorer som paverkar spannmals- och olje-
vaxtpriset under en langre period ar bl.a. befolkningstill-
vaxten och den dkade levnadsstandarden i utvecklings-
landerna sarskilt viktiga for prisbildningen. Okad lev-
nadsstandard medfor ékad konsumtion av kott- och
mjolkprodukter, vilket ékar den globala efterfrdgan av
fodervaxter. Varldsekonomins allmanna utveckling, kli-
matférandringens inverkan pa jordbruksproduktionen,
produktionen av biobranslen samt jordbruks-, miljo,
energi- och handelspolitiken paverkar pa langre sikt
ocksa marknaderna fér spannmal och oljevaxter och
deras utveckling.






3. Kontraktsodling som
riskhanteringsinstrument

3.1 Vad menas med
kontraktsodling?

Med kontraktsodling menas odling enligt ett kontrakt
som ingas mellan odlaren och spannmalsképaren
redan fore vaxtperioden eller senast fore skérden. Ett
odlingskontrakt ar i princip ett avtal dar parterna
kommer éverens om att odlaren fér képarens rakning
producerar en viss mangd spannmal/oljevéxter enligt
vissa pa forhand faststallda villkor. Odlingskontraktet
kan innehalla bestammelser om vilken sort som ska
anvandas och narmare instruktioner om odlingsatgar-
derna, till exempel i fraga om anvandningen av véxts-
kyddsmedel.

| odlingskontraktet 6verenskoms vanligen om vilken
produkt som odlas, produktmangden, vilken kvalitet
som efterstrdvas samt om andra allmanna villkor for
produktion och leverans. | odlingskontraktet behdver
inte 6verenskommas om ett fast pris, men vanligen
kommer man anda éverens om prissattningsgrunderna
och prismekanismen. | kapitel 4 presenteras olika pris-
sattningsgrunder som kan anvandas. Bade odlingskont-
rakt med Oppet pris och odlingskontrakt med fast pris
ska ocksa innehalla information om villkoren for
havande av kontraktet och om férlikning vid tvister. Ett
kontrakt ar alltid bindande och innehallet i de olika
képarnas kontrakt har olika innehall. Man bor darfér
alltid noga séatta sig in i kontraktets innehall innan man
ingar ett kontrakt.



3.2 Fordelar med kontraktsodling

Kontraktsodling ar ett partnerskap mellan odlaren och
spannmalskdparen som bada parterna har nytta av.
Metoden kan anvéndas for att styra spannmalskedjans
verksamhet i en mer kund- och marknadsorienterad
riktning. Odlingskontrakt ar i praktiken ett verktyg for
spannmalsképaren for att visa att det finns efterfragan
pa en vara och for att styra produktionen enligt den
inhemska efterfrdgan eller exportméjligheterna. Vid
styrning av utbudet kan det vara fraga om information
som styr valet av spannmalsslag eller -sort, men ocksa
styrning av den producerade kvaliteten och odlingsat-
garderna.

For jordbrukaren ger kontraktsodlingen sakerhet om
att han producerar de vaxtslag och sorter som mark-
naden vill ha, och att skérden har en képare. Odlings-
kontrakt som anvands for att styra produktionen sa att
efterfragan och utbud mots kan alltsa forbattra hela
spannmals- och oljevaxtkedjans konkurrenskraft.

Kontraktsodling innehaller verktyg for hantering av
kvantitets-, pris- och kvalitetsrisker i hela foradlings-

kedjan, men kan de kan inte helt eliminera risker som
galler skérdens mangd och kvalitet. De underlattar
anda planeringen av gardens odling i syfte att fa en
I6nsam produktion.

For képarna och industrin ger kontraktsodlingen for-
handsuppgifter om kontraktsodlarnas grdodor, och
underlattar beddmningen av den kommande skdrdens
mangd och kvalitet. Informationen anvands till
exempel vid produktionsplaneringen och i féretagens
riskhantering. Det underlattar ocksd planeringen och
genomférandet av foérsaljningen, lagringen och trans-
porterna under marknadsaret.

Med kontraktsodling kan man sakerstalla produktio-
nens sparbarhet och férbattra informationsgangen i
spannmalskedjan. Med odlingskontraktens hjalp far
man béttre fram sakra uppgifter om till exempel rava-
rans ursprung, produktionssatt och sakerhet. Kontrakt-
sodling forbattrar den finlandska livsmedelskedjans
konkurrenskraft i internationell jamférelse.






4. Modeller och grunder for
prissattning i industrins och
spannmalshandelns avtal

Det ar viktigt att bekanta sig med de olika aktérernas
avtalstyper och prissattningsmodeller. Nya avtalstyper
och prissattningsmodeller kommer ut pd marknaden
med jamna mellanrum. Olika képare har olika arbets-
modeller, som det |6nar sig att noga satta sig in i innan
man ingar ett avtal.

Vid kontraktsodling avtalar man, utéver om odling och
leverans av en viss mangd av skorden, i regel ocksa
om prisbildningens grunder pa minst intentionsniva.

Antingen har man redan avtalat om prissattning enligt
en viss prissattningsmekanism, eller s& har man inte
annu ingatt bindande avtal om prissattningsmeka-
nismen. Intentionsavtalet och prissattningsmeka-
nismen star som grund for handelsavtalet. Vid handel
med spannmal utan odlingsavtal ingds handelsavtalet i
regel forst efter skorden. Parterna kommer dverens om
prissattningsmekanismen i samband med att avtalet
ingas.



4.1 Handelsavtal

Ett handelsavtal ar ett avtal som galler handel med Enligt den nya lagstiftningen ska ett handelsavtal vara
spannmal. | ett bra handelsavtal specificeras produk- skriftligt, om inte sdljaren uttryckligen och skriftligt
tens kvalitet, mangd, leveransvillkor, leveranspris och uppger att han inte kraver detta. Skriftliga avtal kan
andra specialvillkor. | avtalet ingadr ocksa eventuella uppgéras elektroniskt och i flera olika skeden, se nar-
specialvillkor géllande produktionen, ifall sddana finns mare i avsnitt 4.3.

(t.ex. anvandning av vaxtskyddsmedel, lagring etc.).



4.2 Exempel pa avtalstyper och
prissattningsmodeller

Vid spannmalshandel kan man anvénda olika avtals-
typer och prissattningsmodeller, och olika kdpare
anvander olika modeller. | denna guide tar vi upp olika
prissattnings- och avtalsmodeller pd en allmén niva.
Nya prissattningsmodeller kommer ut pd marknaden
med jamna mellanrum. Uppgifter om de olika kdparnas
avtalstyper och prissattningsmodeller finns pad deras
webbplatser.

Odlingskontrakt med marknadspris

| ett odlingskontrakt med marknadspris bestams priset
enligt marknadssituationen. | samband med att
spannmalsaffaren/leveransen slads fast, bestidms ett
grundpris for spannmalspartiet pd basis av képarens
aktuella prisnotering och kvalitetsprissattning.

Odlingskontrakt med fast pris

| ett odlingskontrakt med fast pris kommer man Gve-
rens om ett fast grundpris for forsaljningspartiet. Vid
kvalitetsprissattningen tillampas den prissattning som
rdder antingen nar avtalet ingas eller nar varan leve-
reras. Tidpunkterna for faststallandet av kvalitetspris-
sattningen faststalls i avtalet.

| ett odlingskontrakt med fast pris kan man komma éve-
rens om exakta leveransmangder, eller i stallet avtala
om ett tak eller en nedre grans fér den mangd som
levereras (t.ex. kontraktsmangden +/- 10 %). Ett pa for-
hand avtalat grundpris (fast pris) 6kar férutsagbar-
heten och minskar bade saljarens (odlarens) och képa-
rens prisrisk. Det ar anda omaijligt att forutse even-
tuella prisférandringar, och den malsattning odlaren
har for priset pa sin skord bor baseras pa gardens egna
produktionskostnader.

Det rekommenderas att avtal med fast pris inte ingas
for hela den forvantade normalskérden pa grund av
den mangdrisk som kan uppkomma av olika orsaker.

Kontanthandel

Med kontanthandel menas ett avtal, dar jordbrukaren
saljer hela skorden eller en del av sin skord till kdparen
till dagens marknadspris (spot-pris). | avtalet dverens-
koms férutom om grundpriset ocksa om bl.a. kvalitets-
krav, priskorrigeringar enligt kvalitet samt tidtabellen
for betalningen. Spannmals- och oljevaxtpartier som
saljs genom kontanthandel levereras vanligen inom en
mycket kort tid efter férsaljningen.

Terminshandel

Med terminskontrakt menas en kontraktsmodell, dar
forsaljningspartiet i stallet for att levereras genast, leve-
reras och betalas vid en senare tidpunkt, men dar
priset faststalls nar kontraktet ingas.

Vid terminshandel kan spannmals- eller oljevaxtpar-
tiets pris pa forhand fixeras vid den prisniva som rader
vid tidpunkten for leveransen, som kan ske t.ex. dver
en manad senare. Terminskontrakt kan uppgéras ocksa
for kortare tidsintervall. Da férbinder sig odlaren att
leverera spannmalen inom exempelvis en manad, till
ett pd forhand faststallt pris. Som prisniva anvéands
koparens prisnoteringar. Terminshandel ar ett instru-
ment som samtidigt kan minska prisrisken for bade sal-
jaren och koparen.

Terminspriserna ar offentliga prisnoteringar som
koparen ger for olika spannmalsslag, och som borjar
frdn och med dagspriset och fortldper som manadspris
under hela skordeperioden. Noteringarna galler
spannmal av grundkvalitet. De dvriga villkoren ingar i
kontraktsvillkoren.

Lagringsavtal

Lagringsavtal (Storage contract)ar en kontraktsform
dar saljaren férbinder sig att lagra den salda varan
under en 6verenskommen tid. Foér lagringstiden betalas
en pa forhand dverenskommen ersattning. | lagrings-
kontraktet faststalls hur partiets grundpris faststalls
och tidpunkten for nar priset faststalls.

Basis-kontrakt

I Basis-kontraktet bildas till exempel grundpriset for
kvarndugligt vete eller ett parti oljevaxter enligt forsalj-
ningstillfallets futurnotering pa Euronext MATIF) plus
ett pa forhand dverenskommet basis. Med termen
basis menas skillnaden mellan det radande
inkdpspriset och det noterade futurpriset vid en viss tid-
punkt och pa ett visst leveransstalle. Basis-kontrakt
finns inte for alla spannmalsslag eftersom alla inte ar
borsnoterade. Med ett basis-kontrakt fixerar odlaren
priset vid en viss futur, dven om han inte sjalv handlar
med futurer pa borsen.

Prisrorsavtal

| prisrérsavtalet korrigeras avtalets grundpris uppat
eller nedat om marknadspriset vid leveranstidpunkten
har férandrats mera an prisrérets variationsman.



Grundpriset ar leveransdagens gallande dagspris.

Torkavtal

Med ett torkavtal kan odlaren leverera sitt spannmals-
parti for torkning till en med kdparen 6verenskommen
plats och betala torkningskostnaden. Med torkningsav-
talet kan du sakerstalla att din torkningskapacitet ar till-
racklig aven under fuktiga hostar.

Avtal for export

N&r odlaren ingar ett leveransavtal med tanke pd
export férbinder han sig till att det spannmalsparti han
levererar gar till exportmarknaden enligt de éverens-
komna kvalitetskriterierna for export. | ett sadant avtal
ingar vanligen skyldigheten att vara beredd att leve-
rera spannmalspartiet vid den tidpunkt da leveransen
sker.



4.3 Krav pa skriftligt avtal

| och med den nya livsmedelsmarknadslagen som
tradde i kraft fran bérjan av 2019 ska avtal om leve-
rans av jordbruksprodukter frdn en producent till ett
medelstort eller stérre an medelstort féretag inom livs-
medelsindustrin eller till parti- eller detaljhandeln ingés
skriftligen. Kdparen svarar for att kravet iakttas.

Kontraktet behdver anda inte undertecknas fysiskt, det
kan ocksa uppgoras elektroniskt och bestd av manga
delar. Ocksa ett sadant elektroniskt avtal som inte ensi-
digt kan &ndras och som forvaras tillgangligt fér bada
parterna uppfyller kriterierna for ett avtal.

Ett skriftligt avtal kravs inte, om saljaren (en pro-
ducent/producentorganisation eller producentsammans-
lutning) skriftligen meddelar detta. Det ska anda
sparas ett verifikat dver anmalan eller meddelandet, sa
att detta kan verifieras i efterhand.

Kravet pa skriftligt avtal tillampas inte om det ar fraga
om varor som en medlem av ett andelslag levererar till
andelslaget, och om motsvarande bestammelser ingar
i andelslagets stadgar.

Alla villkor maste inte ingd i samma avtal. Man kan
t.ex. komma Overens om priserna i ett sarskilt avtal,
och avtala om de andra villkoren i ett ramavtal. Ocksa
skriftliga offerter och verifierade godkannanden av

dem raknas som avtal. Alla villkor behdver inte inga i
varje avtal om en enskild affar, forutsatt att avtalet
som helhet omfattar alla kop och férsaljningar. Saljaren
ska anda ha entydiga, skriftligt givna bindande upp-
gifter om affarens villkor.

De stora och medelstora kdparna har vanligen redan
tidigare uppfylit kraven pa skriftliga avtal, men den nya
lagen kan innebara att vissa forfaranden preciseras,
bland annat nar det galler att presentera och bevara
uppgifter. Férfarandena kan annu utvecklas efter att
lagen bérjat tillampas. Bada parterna i en spannmal-
saffar har nytta av att ha en klar gemensam uppfatt-
ning om villkoren for affaren.

Avtalet ska innehalla féljande punkter (marknadsord-
ningsférordningen 168 art 4).

priset/grunderna for prissattningen

kvantiteten och kvaliteten pa varan samt
tidpunkten fér leveransen eller séttet pa vilket
det faststalls

avtalets giltighetstid

betalningstider och betalningsférfaranden
regler som tillampas vid force majeure
villkoren for hamtning och leverans av partiet

bestammelser som tillampas vid force majeure
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5. Kontrakt mellan gardar

Med handel mellan gardar menas vanligen ett pa for-
hand uppgjort avtal mellan gardarna om att kopa far-
digt skérdad spannmal eller spannmal pa rot. Vid
handel mellan gardar &r det viktigt att hitta en
gemensam syn pa mangden, kvaliteten och prissatt-
ningsgrunden for den spannmal affaren galler. Det ar
ocksa viktigt att komma 6verens om ansvarsférdel-
ningen nar det galler odling och skérd, och att komma
Overens om ersattningen vid eventuella skador. Sars-
kilt i fraga om nya affarsrelationer bér ocksa eventuella
handels- och kreditférlustrisker beaktas, pa samma
satt som vid andra affarer mellan parter som inte
kanner varandra.

Vid spannmalshandel mellan gardar bér man ha som
mal att ha ett avtal som &r vettigt for bada parterna.
Férdelen med handel mellan gardar &r att man slipper
betala formedlingsprovision och att partiet gar direkt
till anvandaren. Om frakten kan dverenskommas
separat.

Vid handel mellan gardarna kan man anvanda samma
typ av avtal som anvands av spannmalsbranschens
foretag, men som modifieras enligt egna behov. Ett
skriftligt avtal ar alltid tryggt att ha, oavsett om affars-
partnerna kanner varandra eller har gjort affarer med
varandra tidigare. Vid handel mellan gérdarna utgéar

man fran att avtalet ar bindande. Det ar till férdel for
bade saljaren och képaren att pa férhand komma 6ve-
rens om detaljerna i avtalet och skriva in dem i kont-
raktet. Av ett detaljerat handelskontrakt framgar exem-
pelvis spannmalspartiets storlek, kvalitet, enhetspris,
leveranstidpunkt, betalningstidtabell samt datum och
parternas underskrifter.

Om man vill ha fram andra uppgifter om varan an dem
som kan matas med gardarnas egna instrument ar det
skal att anlita ett laboratorium som bagge parterna
godkanner. Bland annat Livsmedelsverket och andra
kommersiella spannmalslaboratorier star till tjanst med
analystjanster.

Anvisningar om spannmalshandel mellan gardarna och
avtalsmodeller som kan anvandas vid handeln hittas
pa Farmarin poérssi (www.farmarinporssi.fi). Anvisnin-
garna innehaller rekommendationer fér bestamning av
spannmalens mangd och kvalitet, prissattningsgrunder
och priskorrigeringar, t.ex. pa basis av varans kvalitet.
Det l6nar sig att anvanda anvisningar och kontraktsmo-
deller som tagits fram av experter eller atminstone be
en utomstdende ge sitt omddéme som saken. For att
underlatta handeln mellan gardar har man ocksa tagit
fram en prisrédknare som méater spannmalspartiets
fodervarde. Raknaren finns pa adressen
(www.proagria.fi/viljanhintalaskuri).



http://www.farmarinporssi.fi/
http://www.proagria.fi/viljanhintalaskuri
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6. Andra satt att handla med

spannmal
6.1 Elektronisk handel

| och med digitaliseringen har elektronisk handel blivit
vanlig ocksa inom spannmalshandeln. Det blir ocksa
allt vanligare att odlingskontrakt ingas pa elektroniska
handelsplatser. En del képare har helt gatt dver till
elektroniska odlingskontrakt. Képarna har egna elektro-
niska plattformar fér handel och dessutom finns ocksa
manga képare pa Viljatori. Om tva aktérer inte tidi-
gare samarbetat med varandra bér man tanka pa att
det kan finnas en kreditférlustrisk férknippad med for-
saljningen. Viljatori ar ingen part i handeln och ager
inte den spannmal som képet galler. Féljaktligen gar
betalningen alltid direkt fran koparen till saljaren.
Ocksd spannmalspasset dvs. féljesedeln/forsedeln
kommer i en snar framtid att bli elektroniskt.

Viljatori

Viljatori (Spannmalstorget) ar en elektronisk han-
delsplats for férsaljning och kép av spannmal som ar

oppen for alla som handlar med spannmal. Plattformen
kan anvandas bade av saljare av spannmal
(spannmalsgardar) och av képare (industri och husd-
jursgardar). Spannmalstorget kan ocksa anvandas av
odlarsammanslutningar och foretag som handlar med
spannmal i parti.

P& spannmalstorget gor saljaren ett saljuppdrag dar
sadesslaget, sorten, kvaliteten och gardspriset defi-
nieras. Koparen kommer med motsvarande kdpanbud.
Handelsplattformen kopplar automatiskt ihop lampliga
salj- och kdpuppdrag mot varandra. Affaren genomférs
nar saljaren godkanner affaren. Forst nar affaren ar
genomfdrd syns de enskilda kdp- och saljuppdragen
och saljarens och képarens uppgifter for motparten.

Pa spannmalstorget gar det ocksa att inga odlingsavtal
med en annan part, och man kan aven lamna direkta
kop- och saljanbud, antingen regionalt eller direkt till
nagon viss aktor.



6.2 Odlarandelslag

| Finland fungerar odlarandelslagen framst som férmedlare av spannmal. Ett andelslag kan ocksa képa spannmal av
sina medlemmar och salja den vidare. Andelslagen kan séalja spannmal som medlemmarna har i sina lager eller sélja
deras kommande skérd. Det &r da fraga om terminhandel. De odlardgda andelslagen har som mal att starka odlarnas

forhandlingsposition pa spannmalsmarknaden.






/. Mojligheter och risker vid
spannmalshandel

Vid odling av spannmal och oljevaxter bestdms skor-
dens storlek och kvalitet i sista hand av vadret. Det
pris du far for skérden bestdms av marknaden, och kan
inte paverkas av en enskild aktér. Prisernas utveckling
kan inte forutses med sakerhet, inte ens for nagra
veckor framat. Féljaktligen stalls odlaren i sin verk-
samhet infor risker gallande saval skérdens mangd,
kvalitet som pris. Trots att riskerna ger gardens verk-
samhet en viss osakerhet kan de dnda kartlaggas och
minimeras.

Jordbrukaren maste sjalv definiera gardens risktalighet,
och valja de basta verktygen for att minimera olika
risker pa garden. Vid sidan av en odlingsplan behéver
garden ocksa en marknadsplan. | bilaga 2 ingar en min-
neslista for gardens riskhantering och marknadsfo-

ringsplan

Den marknadsplan du gér upp innan du bestamt vad
som ska sas ar en strategisk plan, som tar sikte pa
framtiden. | planen ingdr beslut om bl.a. gardens
grodor och lageranvandning. Den marknadsplan som
uppgors efter skdrden ar mer taktisk till sin natur. | den
gar man igenom alternativen bara fér den del av
skérden som annu inte salts. Planeringen gors utifran
en kontinuerlig uppféljning av spannmalsmarknaden,
och analyser av den rddande marknadssituationen. Vid
uppgorandet av badda dessa planer I6nar det sig att
vara realistisk betraffande skérdens mangd och kva-
litet, och halla kontraktsméngderna pa en sadan niva
att man sakert kan leverera de mangder man forbundit
sig att leverera.

Minneslista for gardens spannmalshandel och

riskhantering

utred produktionskostnaderna
faststall ett minimipris for skérden
gor upp en marknadsplan for skérden

folj regelbundet med handelserna pa marknaden

ta reda pa och bekanta dig med de kontrakt som finns

se narmare i bilaga 2.



/.1 Prisrisk - betydande pa en
marknad med snabba

forandringar

Variationerna pa spannmalsmarknaden innebar risker
for alla parter i spannmalskedjan. | en situation da
marknaden &r i balans ar det svart att férutse nar
forandringarna kommer att ske och vilka prisfluktua-
tioner de leder till. Prisvariationerna kan vara stora
ocksa inom ett kort tidsspann, och priset stiger van-
ligen langsammare an det sjunker. Ett brant prisfall
kan bero pa en drastisk 6kning av utbudet, ndr manga
producenter vill salja samtidigt. Nar képarnas behov av
att képa blir tillfredsstéllt minskar efterfrdgan, varefter
priset blir foremal for ett sankningstryck. Det &r inte
heller riskfritt att vanta och forséka fa ut det basta
priset i ett [age nar priserna stiger, eftersom situa-
tionen kan andras snabbt.

Man kan minska prisrisken genom att aktivt félja med
marknaden och planera forsaljningen. Fortsatt att folja
med marknaden ocksa nar priserna gar nedat, fast du
inte just da har intresse av att sélja. Det I6nar sig att
félja med prisutsikterna fér det kommande regle-
ringsaret redan nar du beslutar vad som ska sas. Man
kan ocksa minska riskerna i samband med prissvang-
ningarna genom att utnyttja de alternativ som finns for
att fixera priset och skydda sig mot prisrisker. Narmare
om dessa i kapitel 4. Att kanna till gardens produktions-
kostnader ar en nyckelfaktor nar det galler att bes-
tdmma, vilken prisniva som ar tillracklig i férhallande
till kostnaderna.



/.2 Kvantitetsrisk - man kan inte
leverera den overenskomna

mangden

| Finland varierar férhallandena under vaxtperioden
mycket fran ar till ar. Skérden nar inte alltid upp till den
mangd man dénskat, dven om odlingsatgarderna plane-
rats och utforts omsorgsfullt. Kvantitetsrisken inverkar
starkt pa produktionens lénsamhet, eftersom skordens
storlek paverkar de forsaljningsintékter garden far. Det
kan bli problem om en jordbrukare pd férhand har salt
ett handelsparti av en viss storlek, men om mangden
efter skorden inte racker for att han ska kunna fullfélja
forbindelsen. Hur man bér géra i en sadan situation
behandlas i senare kapitel.

For att vi ska minimera kvantitetsrisken bér handels-
kontrakt inte ingas for hela gardens dkerareal, och inte
heller fér hela den skérd man brukar fa. Det ar bra att
halla avtalen pa en sadan niva, att den dverenskomna
mangden kan levereras ocksa vid ett daligt skérdear.
Riskerna kan minimeras ocksd genom att noga planera
gardens produktion pa basis av en realistisk bedom-
ning av akrarnas skordeproduktionsférmaga. En nog-
grann skiftesvis bokforing ar en god grund fér bedom-
ningen.



7.3 Kvalitetsrisk - man kan inte
leverera den overenskomna

kvaliteten

For de olika spannmalsslagen har faststéllts olika kvali-
tetskriterier enligt varans anvandningsandamal, som
till exempel fér kvarn- och fodervete och malt- och
foderkorn. Koparen faststaller kvalitetskriterierna enligt
skordens anvandningsandamal.

Redan innan man sar ar det bra att veta vilken kvalitet
man vill uppnad, och valja sorter och odlingsatgarder
under sommaren enligt det. Kvalitetskraven maste
beaktas ocksa innan odlings- eller spannmalshandelsav-

talet undertecknas. Skordens kvalitet paverkas av
odlingsatgérderna under sommaren, men ocksa av
vaderforhallandena. Ocksd med tanke pd kvalitets-
risken ska de éverenskomna mangderna vara pa en
sadan niva, att kvantiteterna och den G6verenskomna
kvaliteten normalt uppnas med de planerade odlingsat-
garderna. En mojlighet att undvika kvalitetsrisken ar
att, om méjligt, ingd ett kontrakt som galler bade t.ex.
kvarnvete och fodervete, och i kontraktet faststalla ett
pris for bada kvaliteterna.






8. Forlikning vid tvister

| Finland existerar inget nationellt forlikningsférfarande
for tvister som uppkommit vid handel med spannmal
och oljevaxter. For att en tvist ska kunna l6sas pa ett
satt som ar rattvist for bade saljaren och kdparen &r
det viktigt att avtalet om spannmals- och oljevéxthan-
deln innehaller en detaljerad beskrivning av férfa-
randet i handelse av en tvist.

Om det uppstar oenighet mellan saljaren och képaren
om t.ex. priset, kvaliteten, mangderna och vid kont-
raktsbrott, galler som grundprincip att man boér ga in
for en forhandlingsldsning. Ett tydligt, skriftligt avtal
underlattar férfarandet. Om parterna inte sinsemellan
kan na enighet i en tvist, avgérs arendet i tingsratten.






9. Derivatavtal som
prissakringsinstrument

Den globala spannmalsmarknaden har blivit allt kansli-
gare for variationer i utbudet, bland annat pa grund av
den stadigt 6kande efterfragan och extrema vaderfe-
nomen. | och med avregleringen av marknaden har
handeln pa varubdérsen i sarskilt Paris men ocksa i
London dkat kraftigt de senaste decennierna. Samtidigt
har borsen fatt 6kad betydelse som instrument for pris-
sakringen av spannmal och oljevéxter.

Derivathandelns instrument ar bl.a. futurer, optioner
och spread. P& NYSE Euronext i Paris (tidigare MATIF)
gar handeln till stérsta delen med futurer. Pa Chicago-
bérsen anvands férutom optioner ocksa mera option-
savtal och spread-avtal. Spread ar skillnaden mellan
futurerna for olika manader. Till exempel majsfuturen
fér mars 2019 - majsfuturen for maj 2019 pa Chica-

goborsen.

Vardens ledande varubors for prisnoteringen av jord-
bruksprodukter &r CME i Chicago
(www.cmegroup.com), som bdrjade handla med
spannmalsfuturer redan i mitten av 1800-talet. | Norda-
merika anvands bdrspriserna allmant som grund for
spannmalshandelsavtal pa marknaden. Dér ar det en
naturlig del av spannmalskedjans verksamhet att
skydda sig mot prisrisker med hjalp av bérsens futurer
och optioner.

| Europa har antalet bérsnoterade jordbruksprodukter
och deras anvandning 6kat ar fran ar. P& Paris-borsen
NYSE Euronext (tidigare Matif) ar handeln med kvarn-
vete- och rapsfuturer redan tillrackligt omfattande for
att ge tillforlitliga prisnoteringar for prissakring.


http://www.cmegroup.com/

9.1 Derivathandelns
verksamhetsprinciper

Derivathandel ar férenad med fysiska leveranser, dvs.
handel pa realmarknaden, atminstone i sddana fall nar
en odlare, kvarn, spannmalshandlare eller motsva-
rande yrkesman inom spannmalsbranschen star som
kdpare eller saljare av ett derivat. Syftet med att
genomfdra handeln pa bérsen ar da att skydda par-
terna mot marknadsrisken, dvs. att skydda parterna
mot ogynnsamma prisfluktuationer pa realmarknaden.

Stérsta delen av handeln pa spannmalsbérserna
baserar sig anda pa spekulativa placeringar som goérs
av fonder och andra aktérer som har vissa avkast-
ningsférvantningar, men vars primara intresse inte ar
att bedriva fysisk handeln med den spannmal som &r
foremal fér handeln. Investerarna jamfér spannmalsde-
rivatens forvantade avkastning med andra placeringsal-
ternativ. Deritavtal mojliggér avkastningspotential
ocksa pa en sjunkande marknad. Utan dessa risktagare
(spekulanter) skulle de yrkesman inom

spannmalsbranschen som verkar pad realmarknaden
kunna handla med derivat bara sinsemellan. Det skulle
géra handeln pd borsen ldangsammare och besvarli-
gare, och kunde ocksd bidra till att dka prisfluktuatio-
nerna pa marknaden pa grund av att prisinformationen
skulle bli bristfallig och oregelbunden. Den spekulativa
handeln gér att antalet genomférda affarer pa borsen
blir tillrackligt stor for att bérsen ska kunna betraktas
som en palitlig prisbildare. Nar bérsen &r likvid finns
det alltid kopare till de avtal som ska saljas och vice
versa.

Varje bérs har sina egna regler, men det minsta han-
delspartiet, dvs. ett kontrakt, motsvarar vanligen ett
eller tva langtradarlass med spannmal. Till exempel pa
NYSE Euronext &r storleken pa ett kvarnvete- eller raps-
kontrakt 50 ton (narmare om kontraktsvillkor i bilaga
3).



9.1.1 Prissakring med
terminskontrakt eller futurer

Idén bakom prissakring med hjalp av futurer ar att
skydda sig mot de kraftigt fluktuerande priserna pa
kontant- eller realmarknaden (spot market). Spannmals-
saljarna (t.ex. producenten och handeln) skyddar sig
mot fallande marknadspriser, medan képarna (t.ex.
husdjursgardarna, spannmalsindustrin) skyddar sig
mot stigande priser. Forenklat kan man saga att prissa-
kring med hjalp av futurer gar ut pa att spannmalssal-
jarna skyddar sig genom att salja futurkontrakt pa
bérsen, medan kdparna skyddar sig genom att képa
kontrakt - dvs. saljarna saljer, koparna képer. Med bors-
termer sags att saljaren anvander sig av s.k. kort pris-
sakring (short hedge) och kdparen lang prissakring
(long hedge).

| varje prissakring som gors med hjalp av terminskont-
rakt ingar tva handelstransaktioner pa bérsen. Det
salda futurkontraktet képs senare tillbaka, medan det
kopta kontraktet saljs, d.v.s. terminsaffaren avslutas.
Detta motkdp kan goéras vilken vardag som helst fére
den sista handelsdagen for respektive kontrakt. Tid-
punkterna fér kontrakten ar specificerade i bérsernas
regler. Till exempel gar futurkontrakt fér kvarnvete for
november 2019 pd NYSE Euronext (MATIF) ut
11.3.2019.

Enligt borsreglerna férvandlas ett futurkontrakt till ett
handelskontrakt nar det forfaller. Om ett motkép inte
gors och kontraktet forfaller, skulle det leda till skyl-
dighet att sélja eller képa ett fysiskt spannmalsparti
som motsvarar kontraktsmangden (handelspartiet). Att
kontraktet ar bindande bekraftas genom en penningga-

ranti, som tryggar parternas tillgangar i alla situa-
tioner. Kannetecknande for prissakring med hjalp av
terminskontrakt ar att en aktérs sakerhet (kontraktets
storlek) &r hogst lika stor som den spannmalsméangd
som han i framtiden tanker salja eller kopa. | bilaga 3
gar vi narmare in pa prissakring med hjalp av termins-
kontrakt for den som képer eller saljer.

Bankernas tjanster for prissakring med termins-
kontrakt

For jordbrukaren ar det i praktiken enklast att sakra
spannmalspriset med hjalp av futurer genom att anlita
de tjanster som bankerna erbjuder. | Finland ar det for
tillféllet bara Handelsbanken som erbjuder sddana
tjanster. Banken forklarar fér kunden hur de olika ske-
dena av prissakringen gar till. Det ar anda viktigt, att
odlaren sjalv ar pa det klara med hur futur- eller ter-
minskontrakten fungerar som prissakringsinstrument.
Trots att futurhandel gar ut pa att kdpa och salja kont-
rakt genomfors betalningen eller eventuella krav pa til-
laggssdkerheter forst da kontraktet avslutas, man
handlar med andra ord bara med skillnaden mellan kép
och forsaljning. Vid terminshandel som goérs via en
bank ser banken alltid till att kontrakten avslutas, sa
att leveransskyldighet inte uppstar.

Serviceavgifterna varierar fran bank till bank. Att pris-
sakra sin spannmal kostar mellan ca 0,75 och 2,0
€/ton, dvs. 37,50-100 euro per futur. Bankernas krav
pa tillaggssakerheter varierar mellan 20 och 40
procent av kontraktets varde.



9.1.2. Synpunkter pa prissakring
med terminskontrakt

Fordelar Nackdelar

Prissakring med terminskontrakt ger aktoren
(saljaren/kdparen) verktyg for att bemastra
prisrisken och sakerstélla att han far det
kontantmarknadspris (spotpris) som han vid en
viss tidpunkt anser vara bra. Sakringen galler
anda till den fysiska forsaljningen av
spannmalspartiet, som kan ske upp till 1,5 ar
senare.

Nyttan med prissakringen star i direkt proportion
till prisrisken och den mangd spannmal som ska
prissakras

Man behover inte ha kapital bundet i
lagerutrymmen eller produkter

Kontraktet kan havas nar som helst innan
terminskontraktet forfaller. Systemet ar mer
flexibelt an ett fysiskt handelsavtal till fast pris,
som inte kan "aterkdpas” efter att kontraktet
ingatts

Spannmalspartiet kan fritt séljas pa
kontantmarknaden. Med ett terminskontrakt pa
borsen slipper du eventuella ersattningskrav som
kan bli aktuella om du har ett futuravtal med
spannmalshandeln/industrin, och
spannmalspartiets kvalitet inte uppfyller
kvalitetskraven.

Genom att képa en option far du en obegransad
nytta av det pris du betalat for optionen.

Om marknadspriset férandras till din forman far
du inte ut full nytta av prisandringen. Stigande
kontantmarknadspriser inte utnyttjas av saljaren
for den del av produktionen for vilken priset har
sakrats.

Prisnivan i hemlandet féljer inte alltid
prisutvecklingen pa borserna. Den har s.k.
basisrisken (nérmare i bilaga 3) gor det svart att
forutse hur prissakringen kommer att lyckas

For att borsens eller bankens krav pa
tilldggssakerheter ska uppfyllas maste det finnas
tillrackligt med tillgéngar eller likvida medel pa
det konto som anvands for skétseln av
terminhandeln, for att férbindelserna mellan
kdparen och saljaren ska kunna uppfyllas i alla
situationer.

For alla produkter ar borsens likviditet inte med
sakerhet tillracklig for att sakra priset, det |6nar
sig med andra ord att kontrollera volymen och
likviditeten for en produkt innan man ingar ett
avtal om produkten.



9.2 Optioner

Optionskontrakt ar ett annat derivatinstrument som
anvands inom den dagliga bérshandeln. Ocksa i fraga
om optioner &r det viktigt att komma ihag, att de
optioner som séljs/kops ska motsvara den spannmals-
mangd som aktéren har.

Optionshandel kan ga till pa fyra olika satt: Som
exempel anvander vi dagens futurpris pa vete
200 dollar och som strike-level for optionen for
denna futur 210 dollar och premiepris 10 dollar.

Kop av kopoption. Optionens kdpare betalar 10
dollar for ratten att kdpa vetefuturen till priset 210
dollar vid ett bestamt datum i framtiden. Nar priset
stiger dver 210 dollar finns det inget tak for den férvan-
tade avkastningen.

Forsaljning av kopoption. Optionens saljare saljer
ratten att kopa vetefuturen till priset 210 dollar vid ett
bestdmt datum i framtiden och far som ersattning 10
dollar. Nar priset stiger 6ver 210 dollar ar risken for

optionens saljare obegransad.

Kop av saljoption: Optionens kdpare betalar 10 dollar
for ratten att salja vetefuturen for priset 210 dollar vid
ett bestamt datum i framtiden. Nar priset sjunker
under 210 dollar finns det inget tak for den forvantade
avkastningen.

Forsaljning av saljoption: Optionens saljare saljer
ratten att salja vetefuturen for priset 210 dollar vid ett
bestdmt datum i framtiden och far som ersattning 10
dollar. Nar sjunker under éver 210 dollar ar saljarens
risk obegransad.

Sammanfattningsvis kan den som kdper en option inte
forlora mera an den premie han betalat. Optionens sal-
jare far som ersattningen en premie, men utsatter sig
samtidigt for en i teorin obegransad risk. P& bdrsen
pagar en standig handel med bade kép- och saljop-
tioner med olika prisnivaer (strike-level).
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Bilaga 1. Uppgifter om gardens
produktionskostnader grund for

saljbesluten

Produktionskostnaderna fér spannmal bestar av rérliga
kostnader, sdsom utsades-, gddsel- vaxtskydds- och
branslekostnader, arbetskostnader samt fasta kost-
nader, dvs. kostnader for maskiner, byggnader och
dkerjord, samt allmanna kostnader. D& vi har réknat ut
odlingens produktionskostnad har vi en god grund for
vara saljbeslut, dvs. nar det I6nar sig att salja, hur
stora partier som saljs och till vilket pris. Med hjalp av
en produktionskostnadskalkyl kan vi rakna ut de
storsta kostnadsposterna och se vilka faktorer som
paverkar resultatet mest. Det hjalper oss ocksa att fun-
dera ut man ska satsa pa, och var det I6nar sig att
spara. En konkurrenskraftig produktion forutsatter att
du har ett gott grepp om gardens produktionskost-
nader. Om sa inte ar fallet ar det orealistiskt att for-
vanta sig att alltid fa ut ett pris frdn marknaden som
skulle tacka alla produktionskostnader.

Produktionskostnaden lagger utgangsnivan for det pris-
krav vi har for skoérden, och det underlattar att bes-
tamma, nar vi vill sélja spannmalen eller oljevaxterna.
Det gbr man genom att jamfora de varierande prisprog-
noserna jamférs med sin egen beraknade kravniva. D3
man planerarfdrsaljningstidpunkten bér man framfor
allt sikta pa att bemastra prisriskerna genom att dela
upp forsaljningen av spannmal i flera partier som saljs
vid t.ex. tre olika tidpunkter. Malet kan inte vara att fa
ut det basta mojliga priset for hela skorden, utan att
fixera priset vid en sddan niva, som odlaren ar néjd
med och som tacker kostnaderna. Om hundra procent
av spannmalen inte &nnu &r prissatt (sald), bar odlaren
hundra procent av den risk som beror pa prisfluktuatio-
nerna. Framst handlar det om hur stor risk du ar villig
att ta, hur stor av del den kommande skérden du ar
beredd att spekulera med, och hur stor del av skérden
du vill skydda mot prisfluktuationer.

Det é&r viktigare att minimera risken an
att maximera vinsten.
Citat: Handbook of futures

and options, CBOT (fritt
Oversatt)

Marknadsarets bésta prisniva vet du férst i efterhand.

Ingen kan med sakerhet saga, hurdant marknadspriset
kommer att vara om nagra veckor eller manader. Da
kan kunskapen om, att en viss prisniva racker for att
tacka odlingskostnaderna, hjalpa dig att bestamma nar
det ar dags att borja salja.

Viktigt att veta kostnaderna pa gardsniva

Forsaljningspriset maste vara minst s& hogt att det
tacker spannmals- eller oljevaxtproduktionens rérliga
kostnader, sdsom arbetskostnaderna och kostnaderna
for godsling och vaxtskydd. De rorliga kostnadernas
andel av odlingskostnaderna motsvarar omkring en fjar-
dedel av de faktiska sammanlagda kostnaderna. For
att det ska finnas férutsattningar fér en lonsam odling
ocksa i fortsattningen, ska i kostnaderna darfor ocksa
ingd krav pa ersattning for det kapital som ar bundet i
produktionen.

Det kapital som ar bundet i produktionen, i synnerhet i
maskiner, ar den stérsta enskilda kostnadsposten, och
motsvarar, vid sidan av kostnaderna for akerjorden,
omkring en femtedel av de sammanlagda produktions-
kostnaderna for spannmal. For det kapital som é&r
bundet i produktionen borde vi f& en duglig ranta.
Darfor ingar rante-, avskrivnings- och underhallskostna-
derna for maskiner och akerjord i produktionskostnads-
kalkylerna for spannmal.

Den sammanlagda produktionskostnaden fér spannmal
varierar kraftigt mellan olika gardar. Enligt ProAgrias
kalkyler kan kostnaderna variera mellan 220 och 450
euro per ton. Darfor ar det viktigt att var och en raknar
fram produktionskostnaderna for sin egen gard.

De stora skillnaderna mellan gardarnas kostnader
beror framst pa skdrdens storlek och pa maskinkostna-
derna. Om vi kan férdela kostnaderna pa en mojligast
stor skord, minskar kostnaderna per enhet (€/ton)
betydligt. Det forutsatter att produktionsinsatserna sat-
sats med hansyn till skiftets avkastningsférmaga, och i
ratt proportion till den skérd man efterstravar och for-
vantar sig.
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Figur 1. Produktionskostnaderna for spannmal bestar av rérliga kostnader, arbetskostnader, fasta kostnader
(maskin-, byggnads- och allménna kostnader) samt kapitalkostnader for &kerjorden. De rérliga kostnaderna star for
ca en tredjedel (33 %) av de sammanlagda produktionskostnaderna fér spannmal. De fasta kostnaderna star for en
knapp tredjedel och, tillsammans med kostnaderna for kerjorden, fér dver halften av totalkostnaderna. Kalla:

ProAgria Skiftesdatabank

Vi far fram nettoproduktionskostnaderna for en gréda
genom att fran totalkostnaderna subtrahera de stéd
som betalats for grodan. Denna skillnad, dividerad med
skérdens méngd, kan betraktas som minimimalsatt-
ningen for grédans pris (€/ton) vid férsaljningen.

Uppgifter om produktionskostnaderna ar till
nytta ocksa vid évrig utveckling av odlingen

En grov uppskattning av odlingskostnaderna redan i
samband med odlingsplaneringen ar ett viktigt hjalp-
medel ocksa for att stalla malsattningar for skérden.
Genom att rakna ut de egna produktionskostnaderna
kan vi lattare bedéma, hur stor skord eller avkastning
vi kan f& per hektar. Uppgifterna behdvs ocksa for att
bibehalla en I6nsam odling. Sarskilt kritiskt bér man se
pa de skiften, dar skérden de flesta aren blir under den
malsatta nivan, och & andra sidan ocksa se pa de kost-

nadsfaktorer som klart Gverskrider genomsnittsnivan.
Dessutom ar det av central betydelse att ga in for att
handla vid ratt tid sa, att man sakerstaller skordens
kvantitet och kvalitet och minskar uppkomsten av oné-
diga tillaggskostnader.

Det ar ocksa viktigt att dimensionera investeringarna
ratt och att kritiskt granska akerns arrende eller
inkdpspris, och att anvanda sig av entreprenad eller
samarbete mellan gardar fér att minska de fasta kost-
naderna. En for stor maskinkapacitet i férhallande till
odlingsarealen férsvagar lénsamheten betydligt, om
maskinerna inte férutom for odling pa den egna garden
ocksa kan anvandas till annat, som t.ex. fér ent-
reprenad. Ratt dimensionering av maskinkapaciteten
ar en av de viktigaste faktorerna for att fa ett |[6nsamt
resultat av vaxtodlingen.



Bilaga 2. Minneslista for gardens
spannmalshandel och

riskhantering

1. Rakna ut produktionskostnaderna och anvand
dem som grund for dina saljbeslut

Det viktigaste nar man planerar sina beslut om
spannmalshandeln &r att kanna till vaxtodlingens pro-
duktionskostnader (€/ton). Rakna ut de rérliga kost-
nader och arbetskostnader som &tgatt fér produktionen
av varje spannmalsslag, och berdkna ocksa hur stor
andel av gardens fasta- och kapitalkostnader som ska
ingd. Berakningen underlattas om du har uppgifter om
anvandningen av produktionsinsatser fran tidigare ar.

Faststall ett minimipris for skorden

Utgdende fran produktionskostnaderna faststaller du
for din skord det minimipris (€/ton) som du ska fa ut av
marknaden, for att atminstone fa de rorliga- och arbets-
kostnaderna tackta. Pa langre sikt borde du fa
spannmalens hela produktionskostnader tackta for att
produktionen ska vara I6nsam. Med tanke pa detta ar
det bra att ocksa faststélla ett malpris for skérden
(€/ton), som tacker skillnaden mellan de totala produk-
tionskostnaderna och stéden. En malsattning for priset
hjalper dig att valja tidpunkt for forsaljningen.

Gor upp en marknadsplan

Att gora upp en marknadsplan for skorden ar lika vik-
tigt som att gdora upp en odlingsplan. Den mark-
nadsplan man uppgor innan man beslutat vad som ska
sds ar en strategisk plan. | marknadsplanen bes-
tdmmer du, med beaktande av marknadsutsikterna,
vilka odlingsvéxter du kommer att odla pa garden. Vid
uppgorandet av planen bedéms ocksd om garden har
tillracklig lagerkapacitet for hostens skord, eller om
man maste salja spannmal redan under tréskningspe-
rioden. Du bestdmmer ocksd nar du vill prissatta varan
och hurdana kontrakt som anvands

Den marknadsplan som uppgors efter skorden ar till sin
natur en taktisk plan. Da gar man igenom de alternativ
som finns, for att se nar det I6nar sig att salja den
skoérd som inte annu ar prissatt. Samtidigt ser man
efter om det minimipris man faststallt har dverskridits,
och om man kommer att uppna sin malsattning gal-
lande priset. Man bedémer ocksa hur lange man &r
beredd att vanta med prissattningen av skorden. Pla-
neringen underlattas genom att du féljer med spannma-
lens prisutveckling och férséker forutse utvecklingen
genom att analysera marknadssituationen.

I marknadsplanen bér gardens risktdlighet och kas-
saflode beaktas. Skordens storlek och kvalitet avgors i
sista hand av vaderforhallandena under véxtperioden.
Priset bestams p& marknaden, som en enskild aktér
inte kan paverka. Darfér galler det att ha en realistisk
plan som gar att forverkliga.

Kann din verksamhetsmiljo - folj regelbundet
med marknaden

De senaste aren har vi haft stora prisfluktuationer pa
spannmals- och oljevaxtmarknaden, vilket har gjort att
det blivit annu viktigare an forut att folja med mark-
naden. Ta till vana att t.ex. varje vecka fdlja med prisut-
vecklingen och de faktorer som paverkar den, och las
varje manad balansprognoserna och félj med hur de
férandras.

Bekanta dig med de kontrakt som finns

Jamfor olika odlings- och handelskontrakt, och bedém
vilket som passar bast for dig. Las alltid noga igenom
kontraktsvillkoren innan du skriver pa och inga alla
avtal skriftligt. Nar ett avtal har godkants ar det bin-
dande for vardera parten.



Bilaga 3. Prissakring med
futurkontrakt pa borsen

Saljaren sakrar sitt pris

Spannmalens saljare skyddar sitt spannmalsparti mot
oférutsedda prisfall pa marknaden genom att pa
borsen salja futurkontrakt som motsvarar mangden
spannmal. Tidsspannet for prissékringen kan vara fran
nagra manader till upp till tre &r. Nar séljaren beslutar
att sélja sitt spannmalsparti pa kontantmarknaden, avs-
lutar han samtidigt det futurkontrakt han ingatt pa
bdérsen genom att gdra ett motkép av kontraktet. Om
futurpriset under den tid som gatt har fallit enligt for-
vantningarna, képer han nu tillbaka det avtal han
ursprungligen salde, till ett billigare pris. Prisskillnaden,
dvs. vinsten, kompenserar producenten for spannmals-
partiets minskade pris pa kontantmarknaden.

Om spannmals- och futurpriserna trots férvantningarna
har stigit, innebar férsaljningen av futurerna en forlust
for saljaren, nar de salda futurkontrakten képs tillbaka
(kvitteras med motkép) till ett hégre pris. A andra
sidan kompenseras den forlust som uppkommer vid
futurhandeln genom den 6kning av spannmalens kon-
tantpris som skett under det tidsspann som gatt.

Koéparen sakrar sitt pris

Spannmalskoparen skyddar sig mot en férvantad priss-
tegring genom att kdpa futurkontrakt, hogst till en
mangd som motsvarar hans kopbehov. Om kontantpri-
serna och harigenom ocksa futurpriserna har stigit den
dag da spannmalen kops, kvitterar han pa bérsen sina
futurkontrakt genom motkdép, och saljer dem till ett
hogre pris an anskaffningspriset. Med vinsten kan han
kompensera det hogre kontantmarknadspriset for den
spannmal han fysiskt képer. Om spannmalspriset trots
forvantningarna har fallit, séljer han genom motkép de
futurer han kopt, under det ursprungliga inkdpspriset.
Forlusten vid futurhandeln kompenseras igen genom
det férmanligare spannmalspriset pa kontantmark-
naden.

Prissakring med futurer

For saljaren I6nar det sig inte att gdra en prissakring
med hjalp av futurkontrakt i en situation, dar han
beddémer att spannmalspriserna sakert kommer att
stiga i framtiden. Vice versa lonar det sig inte for
kOparen att gora en prissakring med hjalp av futurkont-
rakt om han beddmer att priserna med sakerhet
kommer att falla.

Om producenten genomfor en prissakring, och &anda
saljer sitt spannmalsparti pa den fysiska marknaden
vid andra tidpunkter, ar han sjalv ocksa en spekulant.
D& férverkligas inte idén med futurkontraktet som ett
rent prissakringsinstrument till fullo. Futurkontraktets
storlek far inte vara stérre an den mangd spannmal
man vill prissakra. Som praktiskt rattesnére rekommen-
deras att 20-50 procent av spannmals- eller oljevéxts-
kérden skyddas genom futur- eller terminskontrakt.

Basis-risk

Basis beskriver skillnaden mellan kontantpriset (spot-
priset) pa aktérens hemmamarknad och futurpriset pa
borsen. Denna prisskillnad ar inte konstant, utan kan
variera mycket, utan att man pa férhand kanner till
det. Den osakerhet som sammanhanger med prisskill-
nadernas variationer kallas for basisrisk.

For saljaren ar basisrisken storst, nar prisskillnaden ar
liten nar priset fixeras, men har okat nar affaren avs-
lutas. Den dkade prisrisken forsamrar det nettopris
odlaren far ut genom prissakringen, i forhallande till
spotpriset vid den tidpunkt da priset fixerats. Resul-
tatet av prissakringen blir &nnu sdmre i en situation da
futurpriserna stiger, men kontantpriserna pa saljarens
hemmamarknad samtidigt faller. Prissakring med
futurer fungerar bast, nar basis ar inte férandras under
kontraktstiden.

Mangdrisk och kvalitetsrisk

Sarskilt i frdga om prissakring med futurkontrakt
(galler ocksa terminskontrakt med handeln) som gors
fore spannmalen skérdats galler det att vara realistisk,
och inte ingd kontrakt om stérre mangder spannmal an
man sakert kan producera. Om ett futurkontrakt
ingatts for en stérre mangd spannmal an vad séljaren
har nar kontraktet avslutas, utsatter sig odlaren for en
ekonomisk risk nar avtalet upphavs.

Ett futurkontrakt som ska avslutas innehaller innan det
gar ut ingen kvaltetsrisk pa grund av kontraktet. Detta
ar en fordel jamfért med handelns terminsavtal, om
man inte i dem separat har kommit dverens om att det
tacker priserna for exempelvis bade kvarn- och foder-
vete.

Exempel pa detaljer som bestams i bérsens kont-
raktsvillkor



Underliggande ravara, ursprungsland EU, friskt, sunt
och marknadsdugligt kvarnvete.

Hektolitervikt 76 kg/hl
Fukthalt max. 15 %
Skadade karnor max. 4 %
Grodda karnor max. 2 %
Frammande partiklar 2 %

- Kontraktpartiets storlek 50 tom
- Prisnotering, euro/ton

- Minsta prisforandring, 0,25 euro/ton eller 12,5 euro
per kontraktsparti

- Leveransmanader augusti, november, januari, mars
och maj, s att det alltid &r priset fér de féljande atta
leveransmanaderna som noteras

- Leverans, efter leveransmanadens sista handelsdag
fram till manadens slut till av bérsen godkant lager i
Rouen (Frankrike). Leveransen utférs enligt Incograin
nr 23 och teknisk bilaga nr 2 (om inget motkdp kvit-
teras)

- Handelstid vardagar kl 11.45-19.30
- Sista handelsdag &r den 10. i leveransmanaden. Om

dagen inte ar en handelsdag (vardag) ar den sista han-
delsdagen den dag som féregar den 10.



Bilaga 4.

Spannmalshandelsterminologi

Oppet kontrakt - Ett odlings- eller forsaljningskont-
rakt dar man kommit éverens om att priset faststalls
skilt vid en senare tidpunkt.

Basis/premium Skillnaden mellan det lokalt noterade
kontantpriset och terminspriset pd spannmalsbérsen
for terminskontraktet med narmaste forfallodag. Basis
anger ocksa skillnaden i pris mellan spannmalens for-
saljnings- eller kdport och futurpriset.

Bear/bearish - term som anvands pa den internatio-
nella marknaden, som betyder att prisnivan vantas
falla

Broker - privatperson eller foretag, som fungerar som
maklare mellan saljaren och képaren i syfte att 3 till
stand en forsaljning. Det &r allman praxis att saljaren
betalar brokerns provision.

Bull/bullish - term som anvands pa den internatio-
nella marknaden, som betyder att prisnivan vantas
stiga

Bushel - amerikanskt rymdmatt 1 bushel = 27,216 kg
vete eller sojabonor, 25,4 kg majs och rag, 21,77 kg
korn och 14,52 kg havre.

CIF(Cost, insurance and freight paid to named port of
destination) - Leveransvillkor, enligt vilket saljaren leve-
rerar varan till skeppet. Saljaren ombesoérjer och
bekostar ocksa sjétransporten till 6verenskommen
hamn, och tecknar forsakringsavtal med kdparen som
formanstagare med tanke pa transportrisker. CIF-vill-
koren utgdr grunden fér en i spannmalshandeln allman
term, CIFFO (CIF Free Out), dar mottagaren ansvarar
for alla kostnader i lossningshamnen.

Coceral organisation for spannmals-, oljevaxt- och
o . o
ravaruhandlarna i EU-omradet

Copa/Cocega lantbruksproducenternas och lantbruks-
kooperationens gemensamma intresseorganisation i
Europa.

DG Agri (Directorat General Agriculture) - EU-kommis-
sionens generaldirektorat for jordbruk och landsbygd-
sutveckling.

Delivery - Leveranstidpunkt och/eller -ort. | frdga om
futurkontrakt menas kontraktets férfallodatum.

Delivered price - spannmalspris for vara som levere-
rats till en 6verenskommen plats

Ex-farm price (gardspris) - spannmalens pris pa
garden Vid en affair som baserar sig pa gardspris
betalas det direkt noterade priset at jordbrukaren och
koparen ordnar och betalar frakten.

FOB (Free on board, fritt fartyget) - leveransvillkor
enligt vilket saljaren levererar varan till ett fartyg som
kdparen anvisar.

Futurkontrakt, terminskontrakt pa bérsen

(Futures contract) - ar ett derivatinstrument som
anvands pa borsen. Det ar ett bindande avtal om att
salja eller kdépa en viss vara (t.ex. vete, raps) vid en
kommande tidpunkt, till ett pris som faststalls i kont-
raktet. Futurkontraktets innehdll &r standardiserat nar
det galler t.ex. spanmalsslag, mangd och kvalitet.

Futurpris (Futures price) - Futurernas pris faststélls pa
spannmalsboérserna vid en éverenskommen tidpunkt
pa basis av utbud och efterfragan vid 6ppen handel
alla dagar. Med futurpris avses priset pa spannmal eller
oljevaxter i ett lager eller pa ett leveransstélle som
faststalls av den boérs dar varan saljs.

Gafta (Grains and feed trade association) - avtalsorga-
nisation, som arbetar med internationell spannmals-
handel och samtidigt fungerar som medlare i
konflikter.

Global - varldsomspannande

Hedger - bérsterm som betyder prissakrare. En
spannmalssaljare eller -képare, som med hjalp av
spannmalstarminer eller -optioner pa bérsen vill
skydda sig mot den risk som fluktuerande mark-
nadspriser orsakar.

Prisrisk - risk som uppstar fér bade séljaren och
koparen, nar priserna foérandras pa ett ofdrutsagbart
satt dd marknaden férandras. Man kan skydda sig mot
prisrisker med hjalp av olika tekniker fér kdp och forsalj-
ning och olika verktyg som tagits fram fér att hantera
riskerna.

IGC (International Grain Council) - Internationella
spannmalsradet.

Derivatinstrument - t.ex. ett termins- eller options-



kontrakt, vars varde baserar sig pd en underliggade
vara, t.ex. vardet pa vete.

Derivatmarknad/derivathandel - handel p3 borsen
med finansiella instrument (derivatinstrument), som ar
ett slags kontrakt som galler skyldigheten (futurer, ter-
minskontrakt) eller rattigheten (optioner) att kdpa eller
salja en viss underliggande vara vid en senare, avtalad
tidpunkt.

Underliggande vara - bdrsterm om en produkt eller
ravara (t.ex. spannmal, oljevaxtfrd), som ligger som
grund for borsens termins- eller optionskontrakt.

Korrelation - begrepp som anger sambandet mellan
tva variabler. Begrepp som anvands i sannolikhetskal-
kylering och statistik, som beskriver det inbérdes sam-
bandet mellan tva variabler (korrelationskoefficient).

Kontantpris (Cash price) - det rddande spannmals-
och oljevéxtpriset pa kontantmarknaden.

Kontanthandel (kontantmarknad, cash market) - for-
saljning av ett spannmalsparti till dagens mark-
nadspris. Varan levereras vanligen inom kort tid efter
att kontraktet gjorts.

Kvalitet (Quality)- Kvalitetsegenskaper som inverkar
pa anvandningsdugligheten och -andamalet for ett
spannmals- eller oljevaxtparti och harigenom pa dess
pris.

Kvalitetsklass (Grade) - kvalitetsstandard som
anvands allmant inom den internationella handeln och
pad spannmalsbdrserna; varierar i olika producentlander
och pa olika bérser. Underlattar handel och jamforelse.

Likvid - om féretag: betalningsférmaga, om varde-
papper: enkelt att omsatta till pengar, om marknaden:
fungerande.

Slutlager (carryover stock, ending stock) - term som
anvands | spannmalsbalanser, som anger mangden
spannmal som finns i lager nar marknadsaret byts.

Marknadsar/skérdear - term som anvéands allmant
sarskilt i fréga om spannmalsbalanser, med vilken
menas perioden mellan tvd skérdeperioder. P norra
halvklotet bérjar marknadsaret fran och med bérjan av
juli och upphér i slutet av juni féljande ar. Till exempel
menar man med marknadsaret 2011/12 perioden
mellan 1.7.2011 och 30.6.2012.

Option - ett derivatinstrument som saljs och képs pa
borsen.

Lang/kort position (long/short position) - term som
anvands inom spannmalshandeln fér att beskriva en
aktors stélining pd marknaden. Med |dng position, om
man ar "1ang” menas en marknadsstélining, dar man
t.ex. dger mera spannmal an vad som salts.

Riskhantering (Risk management) - Vid all ekono-
misk verksamhet finns en viss risk fér forluster eller
misslyckanden. Risker kan hanteras, till viss del kan
man ocksa skydda sig mot dem, med hjalp av olika
metoder for riskhantering och med vissa verktyg som
tagits fram for andamalet.

Sanktion -béter/ersattningskrav som féljer av ett kont-
rakt ar ofta foljden av att kontraktet havts ensidigt.
Kan bestd av ersattning i pengar.

Spekulant - en placerare som agerar pa bérsens deri-
vatmarknad och képer och séljer spannmalsfuturer och
-optioner. Spekulanten ager vanligen inte spannmal,
och har inte heller som malsattning att kdpa eller sélja
spannmal. Spekulanten ger for sin del bérsen den likvi-
ditet som ar en grundlaggande faktor for dess verk-
samhet.

Spot pris - dagens marknadspris vid handel med
spannmal eller oljevaxter (se kontanthandel).

Spread ar skillnaden mellan futurerna for olika
manader pa Chicagobérsen. Till exempel majsfuturen
féor mars 2019 - majsfuturen for maj 2019.

Stock-use ratio - relationstal (%) som anger
mangden spannmal i marknadsarets slutlager i férhal-
lande till anvandningen. Termen anvands vanligen i
samband med spannmalsbalanser, nar man féljer med
lagervolymens relativa utveckling mellan mark-
nadsaren.

Termin/Terminskontrakt med handeln (Forward
contract) - ett kontrakt mellan en képare och en sal-
jare, dar saljaren forbinder sig att leverera och kdparen
forbinder sig att vid en bestamd tidpunkt i framtiden ta
emot det spannmals- eller oljevaxtparti som kontraktet
galler. Spannmalspriset faststalls den dag affaren
genomfors.

Gardspris (ex-farm price)- vid en affar som baserar
sig pa gardspris betalas det direkt noterade priset at
jordbrukaren och képaren ordnar och betalar frakten.

Leveransvillkor (Terms of delivery) - villkor gallande
leveranstidpunkt och -plats som éverenskoms i sam-
band med att kontraktet ingds. De leveransvillkor man
oftast anvander ar:

+ fritt garden lastat pa bil (gardspris)



* levererat till destinationsorten och lossat ur for-
donet (TOP)

¢ fritt ombord (FOB, dvs. Free on Board)

o fritt i destinationshamn (CIF dvs. Cost, Insurance
and Freight)

* levererat i mottagarens lager (Free at Destination)

Trader spannmalshandlare, privatperson eller foretag,
som bedrivarspannmalshandel pa den fysiska mark-
naden eller handel med spannmalsderivat pa borsen,
ofta pa uppdrag av sina kunder. Borsterm for maklare.

USDA (United States department of agriculture) -
Forenta Staternas jordbruksministerium.

Lagringskontrakt (Storage contract) - en kontrakts-
form dar saljaren forbinder sig att lagra varan for kopa-
rens rakning, och far en éverenskommen ersattning for
det.

Spannmalsbranschens samarbetsgrupp (VYR) -
en samarbetsorganisation for foretag och organisa-
tioner inom den finldndska spannmals-, olje- och pro-
teinvaxtsektorn, som har som uppgift att utveckla den
inhemska spannmals- och oljevéaxtkedjans funktion och
konkurrenskraft. Jord- och skogsbruksministeriet finan-

sierar samarbetsgruppens verksamhet. www.vyr.fi

Aktorer pa spannmalsbérsen - de viktigaste akto-
rerna pa bdrsen kan indelas i prissakrare (hedgers,
spannmalssaljare och -képare) och spekulanter, som
utnyttjar prisvariationerna, men inte har for avsikt att
kopa eller salja spannmal.

Volatilitet - term som anvands for att beteckna en
stor prisvariation som sker pa kort tid pa t.ex.
spannmalsbérserna eller kontantmarknaden.

Skiljemannaférfarande (Arbitration) - Ett satt att
I6sa tvister som hanfor sig till odlings- eller forsaljnings-
kontrakt, dar parterna tillsammans utser en medlare
eller medlingsnamnd som ger ett forslag till hur tvisten
ska |6sas. GAFTA ar den bast kanda internationella
arbitraten.

Wash out - spannmalshandelsterm, som vanligen
betyder att en affar havs eller slutférs utan leverans
sd, att parterna gor sina motkdp till dagens pris och
skillnaden jamfért med det ursprungliga handelsprisets
klareras med pengar/faktura. Samtidigt kommer par-
terna Overens om att skyldigheten att fysiskt leverera
spannmalen 6msesidigt upphavs.


https://www.vyr.fi

